Création

Création : les étapes clés pour une activité pérenne

v Bilan personnel
« objectifs, contexte & contraintes familiales,

compétences & savoir-faire, points forts et points faibles.

v Réflexion sur le projet
« choix de I'activité, cible, lieu d'implantation, politique
commerciale envisagée, identification et analyse
des contraintes (marché, produit/service, moyens,
légales...).

v Synthése
« mesurer |'adéquation, la cohérence homme / projet et
évaluer la viabilité du projet.

v Réaliser une étude commerciale
« connaitre et comprendre votre marché, élaborer votre
stratégie, choisir des actions commerciales.

v Mener I'étude financiére
« plan de financement initial, compte de résultat
prévisionnel, plan de trésorerie, plan de financement
a3ans.

v Mener une étude juridique
« pour le choix de votre statut.

v Trouver le financement
« présenter votre projet a votre banquier habituel, mais
aussi a d'autres partenaires potentiels.

v Préparer le lancement de l'activité
. faire étudier et valider le bail commercial, établir
les documents commerciaux, recruter, choisir des
prestataires et des fournisseurs.

v Trouver les bons partenaires
- pour mettre en place votre comptabilité et votre
gestion sur le long terme, vous former et vous équiper.

v Démarrer et contréler
« suivre les principes de gestion essentiels, définir des
indicateurs de performances et des tableaux de bord
propre a votre activité, surveiller la bonne marche
économique et ne restez pas isolé.

Menez cette phase sans complaisance !

Travaillez ces points avec la plus grande
objectivité

Ne pas hésiter a tout remettre en
question si nécessaire

Ne négligez pas cette étape : elle peut
étre déterminante face a un banquier

Soyez capable d’expliquer chaque
hypothese retenue

Pensez aux conséquences fiscales,
patrimoniales, sociales a long terme

Présentez un dossier complet
(business plan)

Choisissez des interlocuteurs fiables et
professionnels

Etre bien accompagné, c’est mettre
toutes les chances de votre c6té

Surveillez votre activité réguliérement
pour étre réactif si nécessaire
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